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TUTORIAL PROCESSO DE VENDOR K/
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Apresentacéo

Este Tutorial tem 0 objetivo de apresentar o processo de Vendor, bem como demonstrar as rotinas

utilizadas neste processo.

O processo de Vendor/Desconto pelas rotinas 1234 — Negociar Vendor / Desconto / Custodia e
1238 — Fechar Negociacao gera uma movimentacao de numerarios de forma positiva no caixa ao final
do processo. Isso porque vocé realmente tera este valor em caixa quando o banco confirmar o desconto
dos titulos. Ao baixar o titulo posteriormente via rotinas 1207 — Baixar Titulo, 1501 — Gerar arq.
Magnético remessa CNAB 400 e 1512 — Baixar arquivo magnético CNAB 240 serdo quitados

gerando uma movimentacao positiva e outra negativa no caixa, apenas para conferéncia.

Abaixo, descricdo da criagdo e das Ultimas alteragdes efetuadas no documento especificando,

a data, a versdo e o comentério da alteracéo realizada.

Data Versao Comentario

26/11/2014 v.1.0 Criacdo do documento

1. 1234 — Negociar Vendor / Desconto / Custddia

Para realizar o processo pela rotina 1234 os filtros de custodia referenciam Vendor e Desconto.

Através dessa rotina monta-se o borderd de Vendor/Desconto.

ados para Consulta de Titulo:

Filial Periodo de Emissdo———| ~Periodo de Vencto hum, Trans. Data Negociacdo

[ a R Y| B[ B||[14 =l [ B3| | 0 [eeosrzors =
Taxa Cliente Taxa Banco Ordem de Emisséo

’ " Vendor {* Desconto ‘ o | 0,000000 o & m. |Data de Yencimento ;]

r~Alterar Codigo de Cobranga
D

e Para
I E]_ EI_ @.FS-EesquisarI [ F4 - Nova | F] Fo- Fechar

Titulo Pendente I Titulo em Negociagio |

:}_I

l:’ Titulos  Valor Total & Selecionar Todos
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1.1)Informe os filtros necessarios para localizar os titulos para iniciar o processo. Informe também a

Taxa Banco.

1.2)Informe a cobranca original e a cobranca destino nos campos De e Para da caixa Alterar

Cddigo de Cobranca, caso queira mudar esta cobranca para depois identificar os titulos

descontados.

ados para Consulta de Titulos

F|I|a| eriodo de Emissdo— | (PeriododeVencto——— Mum. Trans. Data Negociagdo
=l =l B3|t E=1 U BN EE 5] [ 0 [esisizo14 |
Taxa Cliente Taxa Banco Ordem de Emiss&o

" Yendor {+ Desconto _% S I 0,000000 o o o ,Data de Yencimento 'l

—Alterar Cadigo de Cobranca
De Para

I =i |_ I I}“l_ @. F3- Eesquisar' [ F4 - Nova | [l F9 - Fechar
Titulo Pendente | Titulo em Negociagdo |

:

El Titulos  Valor Total f&:: Selecionar Todos

1.3)Clique duas vezes sobre os titulos listados na aba Titulo Pendente para seleciona-los.

Verifigue os dados e confirme. Sera criado um nimero de transagdo Vendor. Anote o nimero.
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SISTEMAQ®

~Dados para Consulta de Titulos
Filial etiodo de Emissdo—— ’—Periodo de Vencto Mum, Trans. Data Negociacdo

i = =l ST X B[]/ Bl [y £ I 0

Taxa Cliente Taxa Banco Ordem de Emissio

-% a.m. I 45,000000 o o0 IData de Yencimento 'l
~Alterar Cédigo de Cobranga
De Para
1700 oo REET [7occ | ST | [ s-pesqusa| (3 Fe-tova | ] Fo-Fechar |

' Yendor (" Desconto

Titulo Pendente |Titulo em Negociacdo I
Razdo Social ¥ Cobranga |Dias carencia Cobranga|YLTXIOFCOM «
0000064544-9 8 09/01/2009 0
i 0000061561-7 § REMMER PABLO AAAAAAAAAAAAAAA 159 08/02/2009 180,99 1701 0
Jul 0000064544-10 8 RENMER PABLO AAAAAAAAAAAAAASA 5114 08/02/2009 54,91 1701 1]
1 0000064544-11 8 RENMER PABLO AAAAAAAAAAAAAAS 5114 10/03/2009 54,91 1701 1]
| 0000064544-15 8 RENMER PABLO AAAAAAAAAAAAAALS 5114 09/04/2009 54,91 1701 1]
i 0000064544-13 8 RENMER PABLO AAAAAAAAAAAAAAA 5114 09/05/2009 54,89 1701 1]
il 0000131775-27 8 RENMER PABLO AAAAAAAAAAAAAAS 1028 04/06/2013 10,00 1701 1]
1 0000423267-17 § RENMER PABLO AAAAAAAAAAAAAAA 63 09/06/2013 79,66 1701 1]
i 0000423267-10 § REMNMER PABLO AAAAAAAAAAAAAALA 63 09/07/2013 132,80 1701 1]
i 000042326718 § REMMER PABLO AAAAAAAAAAAAAAA 63 09/07/2013 79,68 1701 0
|| 0000423267-11 8 RENMER PABLO AAAAAAAAAAAAAALL 63 08/08/2013 132,80 1701 1]
| | 0000423267-19 § RENMER PABLO AAAAAAAAAAAAAAA 63 08/08/2013 79,68 1701 1] &,
KY = _LI_I

Titulos  Valor Total 3.892,47 f: Selecionar Todos

2. 1237 - Emitir Borderd Negociacao

2.1) Informe o Numero da Transacdo Vendor. Automaticamente serd preenchido o campo Taxa
Banco com a taxa informada na rotina 234 - Negociar Vendor / Desconto / Custddia, exceto quando é

negociagdo de Custddia, pois neste caso a taxa nédo € informada.

|
Filial Mamero Transagdo Taxa Banco
=] | [ o,000000 %am.
[V IOF Financiado [ Layout especifico do banco
[T Custddia
Layout I Enmitir l Fechar I
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2.2) Emita o borderd, caso haja necessidade.

0
Filial Mimero Transagdo Taxa Banco
L = | | 0,000000 % am.
[ IOF Financiado [ Lavout especifico do banco
[ Custddia
Layout | Enmitir Fechar

3. 1238 - Fechar Negociacao

A rotina 1238 fecha o processo de Vendor/Desconto montado na rotina 1234.
3.1) Busque a transacao no campo Numero da Transacao e informe os demais campos necessarios
para finalizar. Informe também o banco que sera realizado esta operacdo. Este banco tera

movimentacdes de numerarios no sistema.

m|
| 1 1?:| Pesquisar ‘ " vendor ' Desconto ‘
Cobranca Tx, Banco (% a.m.) Yalor Contrato ‘alor por Doc, Custo Docs,
| Bl —
Observacdes
Valor Duplic, Valor Juros Valor IOF Valor IOF Complementar Total Desconto
Valor Deflac. Yalor Bruto Taxa Negociada Mr Titulos Prazo Médio

— Dados para Fechamento do Contrato de Vendor
Me Contrato Negociagdo Banco

[ 0 L

Conta IOF Conta IOF Complementar

[ . [ | [

Conta contrato Conta C. Docs

[ . [ [

Conta juros :
ey

— Opegdes para Geragdo do Arguivo Magnético

[~ Totalizar lote a cada I 24 titulos
Emitir I Gerar arq.I anﬁrmarl Cancelar | Fechar |
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3.2) Confirme a operacdo. Ndo ha necessidade de gerar arquivo remessa por esta rotina. Pode
continuar gerando as remessas pelas rotinas 1501 — Gerar arq. Magnético remessa CNAB400 e 1505
— Gerar arq. Magnético remessa CNAB 240.

O

Mimero de Transagdo
[ ¥ o] _eesquear || © vendor  Desconto
Cobranga Tx. Banco (% a.m.) Yalor Contrato Valor por Doc, Custo Docs,
| <] I | oo [ oo [
Observacdes

Valor Duplic. Valor Juros Valor IOF Valor IOF Complementar Total Desconto

Valor Deflac. Valor Bruto Taxa Negociada Mr Titulos Prazo Médio

— Dados para Fechamento do Contrato de Vendor
Me Contrato Negociacdo Banco

I 0 —

Conta IOF Conta IOF Complementar

o [ | [

Conta contrato Conta C. Docs

[ [/

Conta juros

— Opgdes para Geragdo do Arguivo Magnético

|~ Totalizar lote a cada I 24 titulos
Ermnitir ' Gerar arq. I- Cancelar I Fechar I

4. 1241 -TransacOes de Vendor / Desconto / Custodia

Os Juros séo calculados baseados na taxa informada no campo Taxa Banco ap6s digitar o NUmero
Transacao, este campo recebe a Taxa sendo usada na Transacgéo informada, porém este valor pode ser
alterado. Na caixa Tipo do Relatério, a opgcdo Sintético por vencimento que emite o relatério com as
seguintes colunas:
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Dt. Vencimento (PCPREST.DTVENC);

Qt. Chgs: Quantidade de Cheques daquele vencimento;

Valor: Soma do valor de Cheques daquele vencimento (PCPREST.VALOR);

Valor Juros: Valor dos Juros, considerando a Taxa Banco informada na tela, e a diferenca entre a
Data Negociacdo (PCPREST.DTVENDOR) e a Data Vencimento (PCPREST.DTVENC);

Valor. Calculado: é o resultado de Valor - Valor. Juros.

eriodo de Contrato eriodo de Yencto

| E | =@l |l H | =g

Cobranca
Mumero Transacdo Taxa Banco

0 Lo | 0,000000 %, a.m, |

Tipo do Relatdrio |
[O Analitico { Sintético (&) Sintético por vencimentof

Emitir | Fechar |

5. Cancelamento de Vendor/Desconto

Caso tenha algum titulo do processo de Vendor/Desconto que ao chegar a data de vencimento o
cliente ndo tenha pagado o banco, o banco entdo devolvera este titulo & empresa e descontara o valor
da sua conta. Neste momento precisa retirar este titulo do borderd para ficar igual ao extrato bancéario. O
processo de Vendor/Desconto oferece op¢édo de cancelar apenas o border6 por completo. Como seréa

um titulo ou alguns de todo o borderd precisa-se seguir da seguinte forma:

5.1) Localize o titulo via rotina 1207, baixe no mesmo caixa que gerou o Vendor;

5.2) Acesse a rotina 1209 e estorne a baixa deste titulo no mesmo caixa usado no processo anterior.
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Apé6s este processo, o titulo ndo fara parte do borderé e o saldo do caixa sera debitado o valor

estornado, da mesma forma que o banco fez no extrato bancario.

Mantenha o WinThor Atualizado, assim vocé proporciona o
crescimento da sua empresa através de solugfes criadas especialmente

para o seu negocio!

Colocamo-nos a disposi¢do para maiores esclarecimentos e sugestoes.

Fale com a PC: www.pcsist.com.br

Central de Relacionamento - (62) 3250 0210
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