TUTORIAL CONTROLE SOBRE DOCUMENTOS E ALVARAS

Sumario

UIIMAS AIEIAGBES .....vcveevvevieeeieeceeeetetete ettt ettt ettt ettt s et et esese et et et e s et et es e s es et es e s esesese s ssesens s e 1
F Y o1 (SIS ] r=Tot= o PSP PP PP PPPP 1
I (o Tot<To [T g T=T 0 (o LN Lol T T PSPPSR 2
2.Cadastrar 0s tipos de Controle de VENUAS..........ccuviiiiiie ettt e e e e e e ae e e e e e e aannnes 2
3.Validar o controle de venda cOm 0 TEIEVENUAS .........ooiiiiiiiiiiiiiiiiie et e e e 5

Ultimas alteracées

Abaixo, descricdo da criacdo e das Ultimas altera¢cdes efetuadas no documento especificando

a data, a versdo e o comentério da alteracéo realizada.

Data ‘ Verséo ‘ Comentario ‘
09/07/2014 v.1.0 Criacdo do documento

Apresentacao

No controle sobre documentos e alvaras € possivel informar se um determinado alvara ou licenca é
restrito a algum ramo de atividade ou se ele deve ser validado para todas as vendas do produto, assim
como definir limite de quantidade para venda utilizando as rotinas 3331 — Associar Controle de Venda
nos Clientes, 3332 — Associar Controle de Venda nos Produtos, 3333 — Tipos de controle de
Venda de Produtos e 3334 — Tipos Cliente Med. Com Controle de Venda.
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TUTORIAL CONTROLE SOBRE DOCUMENTOS E ALVARAS

1. Procedimentos iniciais

Antes de iniciar o controle sobre documentos e alvaras, é necessario:

e Atualizar as seguintes tabelas da rotina 560 - Atualizar Banco de Dados, a partir da versédo
22.12.61:

v' Aba Dicionario Dados.

v Tabela de associacdo dos tipos de controle de vendas nos produtos
(PCTIPOCONTROLEVENDATIPOCLIMED)

v' Tabela dos tipos de Controle de Vendas de Produtos (PCPRODCONTROLEVENDA)

v' Tabela dos tipos Cliente Med. com Controle de Venda (PCTIPOCONTROLEVENDA)

e Atualizar as seguintes tabelas da rotina 2300 - Atualizar Banco de dados, a partir da
versdo 22.01.53:

v" Aba Criacdo/Alteracdo de Procedures/Functions, a Opcdo Procedure
PRC_MED_VALIDA_CONTROLE_VENDA

v/ Atualizar a Aba Selecdo de Opg¢des, clicar no Botdo Dicionario Dados Cadastro

e Atualizar as seguintes rotinas:

3331 - Associar Controle de Venda, a partir da versao 22.00.00

3332 - Associar Controle de Venda nos Produtos, a partir da versdo 21.00.01
3333 - Tipos de controle de Venda de Produtos, a partir da versao 21.00.00
3334 - Tipos Cliente Med. Com Controle de Venda, a partir da versao 22.00.00
302 - Cadastrar Cliente, a partir da versdo 21.06.18

2316 - Digitar Pedido de Venda, a partir da versdo 22.01.45

AN N N N RN

2. Cadastrar os tipos de Controle de Vendas

Para realizar os cadastros dos tipos de controle de vendas, siga os procedimentos abaixo:

© Todos os direitos reservados. — PC Sistemas —v. 1.0 - Data: 09/07/2014 Péagina 2 de 6

Capaditagio Continuada: A PC Si disponibiliza solugdes em treir através de modalidades de ensino que v3o a0 encontro da necessidade especifica do diente, b d isfazer seu objetivo na relagso
de investimento x beneficio. Sio oferecidas cursas presenciais e & distincia. Os trei P jais podem ser ministrados em todos os Centras de Treinamentos da PC ou na empresa do diente [in Loco).
Conhega nossos programas de capacitaciio continuada, scessanda o site www.treinamentope.com.br/




TUTORIAL CONTROLE SOBRE DOCUMENTOS E ALVARAS

e —— SIS TEMNA®

2.1 Acesse a rotina 3334 — Tipos Cliente Med. Com Controle de Venda, cadastre o ramo e

atividade do cliente para cada condicao de venda a ser realizada.

A & = Contrair . Expandir

rSeghest ——————————————————

01 - Cadastro

W T - Distribuidora(T)

‘ Localizar campao (Ctrl+7)

["] Apenas os campos obrigatdrios
[0 Campo obrigatsrio ‘
[ Campo ndo editivel % Salvar E:! Cancelar

Configuragio do diciondrio: Padrio

Informagdo

Edicdo / Visualizacdo de registros

2.2 Acesse a rotina 3333 - Tipos de controle de Venda de Produtos, cadastre os campos para
criticar o numero de documento, data de validade do alvara e a condicdo para gravar o pedido
de venda, onde seréo validados para cada condi¢cdo de venda. O campo Tipo de validagdo Sem
validacgdo ignora as informacdes de critica, gravando todos os pedidos parametrizados com este

segmento na condicdo de venda do cliente.

Q e L DIE de enda de Prod O 4 =
0
B M B = Contrair Expandir | a Restaurar
rSegles: ———————— =@} A .
--01 - Cadastro Cédigo * 4
Descriciio ** AFE
Sim{S)
Critica Dt. =Z sim(s)
Tipo de Validagdo ** M&o permitir iniciar o Pedido(3)

| Localizar campo (Ctrl+F)

[] Apenas os campos obrigatdrios
= - [0 campo obrigatdrio
’:"ﬂ [ Campo ndo editdvel Salvar h" Cancelar

Edicdo / Visualizacio de registros Configuracio do dicionario: Padrio
Versdo do dicionério de dados: 2201272
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TUTORIAL CONTROLE SOBRE DOCUMENTOS E ALVARAS
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2.3 Acesse a rotina 3332 - Associar controle de Venda nos Produtos, campo Qt Limite Isencao

Distribuidor. Deve ser parametrizado segmento ‘T’ ou ‘U’ para validagdo da condi¢cao de venda.

P — informasio >

- Seghes: H Cadastro Nome campo:
..... Cadasto Cédigo do Produto * : lﬁp‘l;lmsmcnommsmrz;manho. |
Cédigo Tipo de Controle de Venc 4[.)|AFE [NuMBER [ s3]
Qt. Limite Isengdo Pessoa Fisica Més Obrigatdrio: Rotina cadastro:
Qt. Limite Isencio Pessoa Juridica ME a0 I Executar |
Q. Limite Isenc3o Distribuidor 10 Auto-ncremento:

|N§o

Férmula de preenchimento

Valor default:

Multi-Edigdo:

| N |
Ajuda:

Quantidade Limite de Isencdo para
Clientes que s&o Distribuidores

| Localizar campo (Ctrl+F)

["] Apenas os campos obrigatdrios
[0 Campo cbrigatdrio |
[ campo ndo editavel - Salvar E:! Cancelar

Edicio [ Visualizacio de registros Configuracdo do diciondrio: Padréo

Legend
Campo oirlgahorlo banco de dados

2.4 Acesse a rotina 3331 - Associar controle de Venda nos Clientes e associe o controle de

venda aos clientes. Em seguida, realize o pedido de venda.

Informacdo

0Opgies de navegacio <

= o T e —
----- Cadastro

= Contrair Expandir
= I:Zan:latn:n |DT\|'ALIDADE |

Cédigo do Cliente * 4154, fioo: Tamanho:
Cédigo Tipo de Controle de Venc 4[] |AFE ATE [ @m
MNumero do Documento
Data de Validade da Autori

Obrigatorio: Rotina cadastro:

|N§o " Executar I

4

Auto-incremento:
|N§o |
IFormuIa de preenchimento
|
Valor default: Multi-Ediggo:
| Moo |
Ajuda;

Data de Validade

Legenda
* Ca%npo of:rigahério: banco de dades

** Campo obrigatério: definido manual

| Localizar campo (Ctrl+F)

["] Apenas os campos obrigatdrios

[ Campo cbrigatério - m
[ campo ndo editavel Salvar Cancelar
Informactes sobre a coluna selecionada Configuracio do diciondrio: Padrao
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2.5 Acesse a rotina 302 - Cadastrar Cliente e informe no cadastro de cliente o Tipo de cliente do

ramo de medicamentos.

|5 Contrair E)q:»andir | °Resmurar «

Secles: Cliente Principal 9604E]|GAUCHAFARMA MEDICAMENTOS LTDA, MATRIZ | =
--01-Capa - = .
o Filiagdo Pai
- 02 - Dados Cadastrais 0 M =
-3 - Enderego Comerdal ¢ — E
04 - Enderego Cobranca Diretdrio para Foto do Cliente:
-5 - Endereco de Entrega Classe Venda El
- 06 - Posigdo Financeira Roteiro MasterFoods
4 -07 - Condiges Comerdais Data de Mascimento [~]
4°7.1-Parémetros Sacado Eletrénico Nao(N) =]
i i.Dias de atendimento =
-7 z-g;cﬁee: e Data e Hora de Cadastro = 25/11/2006 L=
7.3 -Opcdes 1 Data e Hora da Ultima Alteragac 04/05/2014 18:36:45 Ed
.7.4-Opches 11 Data da (iltima Alteraco 04/06/2014 =
.08 - TributacSo Data da Ultima Compra 04/05/2014 =
- 09 - Observagbes Gerendais Data de Inido das Atividades [
- 10 - Dados Pr:)ﬁssnonals Data de Excluss ]
- 11 - Dados Cénjuge — —~ =
- 12 - Cartdo Fidelidade Lojas Suprimida NEo () B4
.. 13 - Medicamentos — Funcionario que efetou o cadastro 26 E]|RENATa SEVERO BELMOMTE
- 14 - Auto pegas = Liltimo Funcinario a alterar o cadastro % E]|RENATa SEVERO BELMONTE a§|
5 8
medicamento |E ; E
Tipo de Cliente do ramo de Medicame ggewEglailaelny] -E
[7] Apenas os campos obrigatdrios - - =
= - [ campo obrigatdrio . | m
|:|' [ campo ndo editével E Salvar Cc
1 EdiE"o . 'u'isualizag"o de [egistros Configuracio do diciondrio: Personalizada

3. Validar o controle de venda com o Televendas

Apb6s o processo de cadastro dos tipos de controle de venda, podera ser validada a aplicacdo das
restricdes das regras, para todas as vendas do produto pelo Televendas. Abaixo, temos exemplo de

restricdo do cadastro.

3.1 Acesse a rotina 2316 — Digitar Pedido de Venda e inicie o pedido de venda.
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No exemplo a baixo é apresentado um pedido de venda, com restricdo cadastrada pela rotina 3333 -

Tipos de controle de Venda de Produtos. A restricdo parametrizada € no Tipo de venda = N&o
permitir iniciar o pedido.

2316 - Digitar Pedido de Venda

Winthor,- PG Sisfemas.

Boa Tarde e Boas Vendasl

Pesquisa de Cliente
Por

Pesquisar
| Cadiga, CNP3/CPF, Razio Social ou Nome Fantasia | 2931

Blogueado | Cédigo | Cliente | Fantasia | CPF/CNPI |Céd. RCA | Nome do RCA | Limite de Crédita | Rede | Cidade |uF| Endereco
N | 2931/DROGARIALEIVASLTDA. |DROGARIA LEWVAS LTDI|03.384,523/0001-77 | 156 GALSKI COM E REPRES, LTDA [ 20.000,00| AGAFARMA |aravBARE |rs R JuSTING 6 DA SILVA, 281, CENTRO
2316 - Digitar Pedido de Venda
i) £¥3 Nio foi possivel iniciar o pedido de venda! 0
Origem da Venda " Erro: Dt. Validade Expirada: AFE
" Baledo (" Baledo Reserva i+ Telemarketing " Avaria o
(" Politicas de Desconto (+ PromacBes.

Mantenha o WinThor Atualizado, assim vocé proporciona o
crescimento da sua empresa através de solugfes criadas especialmente

para o seu negocio!

Colocamo-nos a disposi¢do para maiores esclarecimentos e sugestbes

Fale com a PC: www.grupopc.com.br

Central de Relacionamento - (62) 3250 0210
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