CONTROLE DE PARCELAMENTO POR CLASSIFICACAO
_MERCADOLOGICA DO PRODUTO

Sumério
F Y o= ] =Tt o O PP PP PP PPPPP P 2
1. ProcedimentOS INICIAIS ... ..eeiiveiiee ittt e e e e s nnaeeee s 2
2. Cadastrar Parcelamento por Classificacdo Mercadoldgica ........cccceeeevvvvvvveeeeeennn. 3
3. Editar o cadastro de parcelamento ............oocveiiiiiiiiieiiiiie e 5
4, Inativar cadastro de parcelamento ...........eioiiriiiiiiiiie e 5
5 ParCelar VENUAS .......cooiiiiiiiiiiiie ettt e e 5
© Todos os direitos reservados. — PC Sistemas —v. 1.0 - Data: 08/11/2012 Péagina 1 de 7
Capacditacio Continuada: A PC Sistemas disponibiliza solugdes em treir através de modalidades de ensino que v30 30 encontro da necessidade especifica do diente, buscando satisfazer seu objetivo na relacio
de investimento x beneficio. Sio oferecidas cursas presenciais e & distincia. Os trei pr jais podem ser ministrados em todos os Centras de Treinamentos da PC ou na empresa do diente [In Loco).
Conhega nossos programas de capacitagiio continuada, scessando o site www.treinamentope.com.br/




CONTROLE DE PARCELAMENTO POR CLASSIFICACAO
_MERCADOLOGICA DO PRODUTO

e e —— e . I L E B A

Apresentacao

O cadastro do controle de parcelamento por departamento, secéo, categoria, subcategoria, ou seja,
por classificacdo mercadologica do produto, sera possivel através da rotina 2052- Cadastro de
Parcelamento por classificagcdo mercadolégica do produto. Esse processo controlard os produtos
gue poderdo utilizar a forma de pagamento parcelada na rotina 2075- Frente de Caixa e; somente
estara disponivel para quem usa o processo de finalizadora.

Este tutorial orienta o usuario a cadastrar, editar e inativar o parcelamento por classificacéo

mercadolégica do produto.

1. Procedimentos iniciais

Para utilizar o processo de parcelamento por classificagdo mercadoldégica do produto séo

necessarios os seguintes procedimentos iniciais:

1) Baixar as rotinas a partir da versao 19.00:
e 2000 - Atualizar Procedures de Autosservico;
e 2052 - Cadastro de Parcelamento por classificacdo mercadoldgica do produto;
e 2075 - Frente de Caixa.

2) Criar permissdes de acesso na rotina 530:
e Acesse a rotina 2000, aba Menus/Permissfes; marque as opg¢des Criar menu e Gerar

Permissao de Acesso (rotina 530) e clique em Atualizar.

3) Liberar acessos para alterar e excluir na rotina 2052, marcando na rotina 530- Permitir Acesso
a Rotina as permissoes:
e 1 - Permitir editar registro.

e 2 - Permitir excluir registro.

4) Definir par@metro a seguir na rotina 132- Parametros da Presidéncia, conforme politica da
empresa:
e Para utilizar o processo de parcelamento por classificagdo mercadolégica, marque Sim 0s
parametros 2806- Utiliza parcelamento por classificacdo mercadoldgica e o 2508-
Utiliza Cadastro de Finalizadora Checkout.
e Para definir a utilizacdo de categoria e subcategoria dos produtos € necessario que o
paradmetro 1334- Usar Categoria de produtos (Sim/N&o) esteja marcado como Sim. Caso

esteja marcado como N&o, os campos categoria e subcategoria ficardo desabilitados.
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2. Cadastrar Parcelamento por Classificacdo Mercadoldgica

1) Acesse a rotina 2052- Cadastro de Parcelamento por Classificacdo Mercadoldgica e clique

em Incluir;

2052 - Cadastro Parcel./Classific. Mercadologlc

‘ WinThor - PC Sigtermas.

|  cadastro H;;F_S— ’ Resultado da Pesquisa-F6 ’
i
* Pesquisar [ | ) '
Pesquisar Caod. Parcelamento  Num. de Parcelas
Limpar Campos - .
 Relatorio Depto.
tngeime | ()] |
* Outros Secdo
Fechar | o] l
Categoria
i |8 J
Sub-Categoria
| el l
Produto
l o] l
Status
() Ativo () Inativo (@ Todos

Func. Inativacdo

| | |

Data de Inativacdo

m—ﬂ

2) Informe ou selecione a Filial;

3) Informe ou selecione a classificacdo do produto conforme politica da empresa; em Depto;
Secdao, Categoria ou Subcategoria;

Observacdo: na venda sera utilizado o menor nivel de classificacdo cadastrado para o produto;
nao havendo necessidade de informar todos os campos de classificacdo. Caso ndo exista um
cadastro para um nivel ou produto, a rotina 2075 permitird somente pagamento a vista.
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Cadigo Filial

a ] [ |

éepto.
| |2 |
Secan

| | |

Cateqgoria

Sub-Categoria
Produto

4) Informe o nimero maximo de parcelas em Num. Méx. Parcelas;

5) Clique em Gravar.

Cadastro LA

_.VﬁnThar-PC ’Stem:q§;55;;zziA;a;;zs:;szz;;z;;;.;;;;;;;;.:::.~;« B PCSISZUS?_

Cédigo Filal

4 I |

I |
L0 |
| |
Sub-Categoria

| =] |
Produto

l || ’

[Num. Max. Parcelas

Limpar Campos Gravar [ Cancelar ]

B st
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3. Editar o cadastro de parcelamento

1) Acesse a primeira tela da rotina;

2) Preencha um dos campos da aba Filtros-F5 conforme necessidade da consulta e clique no botéo
Pesquisar;

3) Na planilha da aba Resultado da Pesquisa-F6 sdo apresentados todos os cadastros conforme
selecao da pesquisa;

4) Para editar, selecione o cadastro desejado e clique no botdo Editar, ou ainda selecione o cadastro
e cligue duas vezes ou pressione a tecla <Enter>. Sera aberta a tela de cadastro para realizar as

alteracdes necessarias.

4. Inativar cadastro de parcelamento

1) Realize a pesquisa e selecione o cadastro desejado na planilha Resultado da Pesquisa-F6;

2) Clique em Excluir. Sera apresentada tela de alerta de confirmacdo e em seguida a tela Motivo
do Cancelamento;

3) Informe o motivo do cancelamento e em seguida clique em Confirmar.

Motwo Cancelamento

(o [ Ve

Confirmar Cancelar

5. Parcelar Vendas

1) Acesse arotina 2075- Frente de Caixa, abra a venda e registre os itens;

2) Tecle <F1> para tela de pagamento; em seguida tecle <T> para a tela dos atalhos;
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Teclas de acesso T - Mostrar esta ajuda

[R - Finalizadorazs ||
[¥ - Opcoes Pagamentol
D - Desconto
A - Acréscimo
P - Pré-Venda
F - Salvar

C - Cancelar

3) Tecle <R> para selecionar ou informar o tipo de finalizadora;

Frnalrzadora

3.1) Tecle <X>para visualizar as formas de pagamento disponivel para venda. A tela

apresentara o limite maximo para pagamento, onde podera ser escolhido dentro do limite, o
numero de parcelas desejadas.

Frnalrzadora

Cddigo Finalizadora

Valor

| I j 240,72

R$[35,72]-A VISTA.
R$[80,00]-PARCELADO EM ATE 3 VEZES
R$[125,00]-PARCELADO EM ATE 5 VEZES

4) Tecle <F> para finalizar a venda conforme condicdo de pagamento selecionada.
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Mantenha o WinThor Atualizado, assim vocé proporciona o
crescimento da sua empresa através de solugdes criadas especialmente

para o seu negocio!

Colocamo-nos a disposicdo para maiores esclarecimentos e sugestdes.

Fale com a PC: www.grupopc.com.br

Central de Relacionamento - (62) 3250 0210
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